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DEFINITIE SI REPERE DE ANALIZA A VENITURILOR POPULATIEI

Veniturile populatiei reprezinta resursele materiale de care aceasta dispune.
Din perspectivd macroeconomicad ele sunt vazute ca un indicator agregat, luat in
calcul ca atare in analiza proceselor economice. Politicile sociale au insa un interes
deosebit in observarea veniturilor populatiei, a caror analizd determina adesea
directiile de actiune, pentru a nu mai aminti ca pentru individ ele sunt o problema
fundamentald. In mod curent, termenul face referire la resursele monetare, dar
intr-o acceptiune mai larga se includ aici si resursele nonmonetare pe care acesta le
poate utiliza. Aceasta din urma acceptiune este folositd adesea in studiile asupra
saraciei. Distinctia monetar/ nonmonetar identificd un prim reper al analizei
veniturilor: structura. Distributia veniturilor este un al doilea reper al analizei, care
se refera adesea la variatiile de marime ale veniturilor individuale. Atat structura
cat si distributia veniturilor se urmaresc global, dar si diferentiat, in functie de
diferite alte criterii de clasificare a populatiei: repartitie teritoriald, nivel de
educatie, calificare profesionala. Aceste din urma informatii servesc analizelor
urmarind efectele implementarii diferitelor masuri cu caracter economic sau de
protectie sociala.

Inainte de a aborda problemele de structurd si distributie a veniturilor se
impune clarificarea catorva aspecte definitorii pentru masurarea veniturilor, cum ar
fi: veridicitatea datelor in discutie, unitatea de timp pentru care se face analiza si
unitatea de inregistrare a veniturilor.

Veridicitatea rezulta din corectitudinea Inregistrarii veniturilor. La randul ei,
aceasta depinde de modul de obtinere a datelor. Ca surse principale de date
mentiondm inregistrarile institutiilor de impunere fiscala si declaratiile indivizilor
obtinute pe baza de chestionar. Primul caz se intalneste in tarile care au pus in
practicd un sistem de Inregistrare si urmdrire a veniturilor populatiei foarte
elaborat, care std la baza calculelor de impozit. Este cazul Suediei, al Statelor
Unite, al Germaniei. In tarile in care nu existd astfel de sisteme, sursa de date o
constituie Inregistrari pe baza de esantioane reprezentative la nivel national, de
dimensiuni considerabile, realizate periodic, prin Inregistrari pe unitati mici de
timp, de cétre institute nationale de cercetari statistice. Alaturi de acestea, institute
de cercetdri sociale pot desfasura propriile lor anchete, pe bazi de esantioane
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reprezentative national, de dimensiuni sensibil mai mici, comparativ cu cele ale
institutiilor statistice, fara a avea adesea continuitate n timp.

Probabilitatea subdeclararii veniturilor nu este niciodatd nula. Evidenta
lor pe unitati de timp mari adauga la aceasta distorsionari ale declaratiilor prin
omisiuni involuntare. Nerepetitivitatea face posibilda neinregistrarea unor
venituri fluctuante in timp (ex: veniturile sezoniere) si sporeste sansa de aparitie
a omisiunilor involuntare. De asemenea, caracterul ilegal al unor venituri
conduce aproape sigur la nedeclararea lor. Estimatiile monetare ale veniturilor
in natura pot de asemenea distorsiona inregistrdrile. Departarea de momentul si
locul in care se obtin aceste venituri fac sd creascd probabilitatea de eroare in
alegerea preturilor unitare a produselor sau serviciilor respective.

Din aceasta cauza, indicatorul de venituri ale populatiei este tratat cu
prudenta. Desi in constiinta comund aprecierea nivelului de trai se face in raport
cu veniturile de care acesta dispune, in special in studiile legate de saracie se
recurge adesea in fundamentarea analizei la indicatorul de cheltuieli. Mai mult,
studiile privind standardul economic al rromilor, traditional considerati activi la
marginea economiei formale, se rezuma la o analiza a organizarii economice §i
a ocupatiilor in comunitatile rrome, nsotita eventual de o descriere a conditiilor
de trai.

Unitatea de timp se refera la perioada urmaritd: siptamana, lund, an. Intersul
pentru aceasta problema este justificat din mai multe puncte de vedere, nu doar de
considerente legate de corectitudinea statistica. Veridicitate datelor este un astfel
de motiv justificativ. Cu cat este mai lunga perioada de timp pentru care se face
inregistrarea cu atat riscul omisiunilor de venit este mai mare. Fard indoiala ca
acesta este cazul inregistrarii pe baza de chestionar. Specificul cercetarii impune si
el anumite conditii. In studiile privind siricia, inregistririle pe perioade lungi
(anuale) sunt de preferat celor pe perioade scurte, deoarece pot surprinde si
veniturile nepermanente sau cele care Tn mod obignuit se obtin la intervale mari de
timp (venituri din agriculturd, dividende). Acest aspect este cu atdt mai important
cu cat este demonstrat' ci bugetul celor siraci este format in mare parte din
transferuri sociale si venituri ocazionale. Pierderea din vedere a celor din urma ar
distorsiona datele privind nivelul de trai al acestui segment de populatie. Mai mult,
inregistrarea pe perioade mai indelungate permite observarea frecventei acestor
venituri ocazionale.

Unitatea de inregistrare pare sa aibe o importantd predominant statistica,
ipotezd infirmatd la randul ei in cercetdrile sociale. Posibilitdtile de selectie a
unitatii de Inregistrare a veniturilor populatiei sunt individul, familia nucleara si
familia extinsd sau gospodaria. Alegerea nu este in toate cazurile la latitudinea
cercetatorului. Este, de asemenea, certificat in studii cd in comunitatile sarace

! Capitolul 11, in Dimensiuni ale sardciei, Catalin Zamfir (coord.), Bucuresti, Editura Expert, 1995.
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indivizii trdiesc predominant in familii extinse, aglomeradndu-se intr-o aceeasi
locuinta, fard a se putea delimita Intre bugetele diferitelor familii mononucleare
care coabiteaza. In aceasti situatie, alegerea gospodariei ca unitate de inregistrare
este de la sine inteleasd. Din perspectiva politicilor sociale este utila o observatie la
nivelul familiei nucleare catre care se indreaptd reglementdrile de protectie a
copilului si cele de asistentd sociald. Din perspectiva studiilor privind nivelul de
trai al populatiei ar fi ideala o analiza la nivel de individ, ceea ce se dovedeste greu
de realizat, deoarece o parte din venituri sunt prin natura lor obtinute in familie —
veniturile din agriculturd, unele transferuri din partea statului, ele divizandu-se in
mod automat intre membrii familiei. O asemenea abordare este de preferat, si daca
avem 1n vedere ca familia — extinsd sau nu — poate diferi ca dimensiune, ceea ce
oricum face necesar compararea veniturilor pe unitati de acelasi tip.

In cercetidrile pe bazi de chestionar, folosite cel mai adesea in cercetarile
sociale, unitatea de Inregistrare si cea de timp alese sunt cele date de specificul
comunitatii analizate. Analiza de fatd urmareste metodologia aplicatd in studiul
orientat pe gospodarie, in care veniturile sunt inregistrate lunar. Mai mult, in
analiza sunt folosite datele a doud cercetiri realizate in 1994° si 1998° pe
esantioane reprezentative national.

INDICATORI Al VENITURILOR POPULATIEI

Problemele discutate pana in acest punct sunt oarecum preliminarii analizei
veniturilor. Odatd elucidate, se poate trece la determinarea nivelului de venit.
Pentru aceasta se au in vedere toate sursele de venit pe care membrii unei
gospodarii le pot obtine in decursul unei luni. Prin insumarea tuturor veniturilor
identificate la nivelul unei gospodarii se obtine venitul total al gospodariei. Acesta
insd nu este un indicator potrivit pentru studiile privind nivelul de trai, deoarece un
acelasi venit total situeaza pe o aceeasi pozitie gospodarii de dimensiuni diferite.
Pentru a elimina aceastd distorsiune, acest venit total se imparte la numarul de
membri ai gospoddriei rezultand ca indicator al nivelului de venit venitul pe
persoand.

Ajunsa in acest punct, disputa stiintifica este departe de a se incheia. Studiile
nutritionistilor, cele de comportament de consum si cele de marketing merg pana la
o segmentare adanca a populatiei de indivizi, argumentand ca nevoile de consum
ale acestora diferd in functie de varstd, sex, nivel de educatie, ocupatie, mediu de
rezidenta. Venitul familiei se distribuie in raport cu aceste nevoi, i nu prin simpla
divizare la numirul de componenti ai gospodariei. In urma acestor cercetiri au
aparut scalele de echivalenta, care recalculeaza dimensiunea familie in persoane-

2 Cercetarea ,,Nivel de trai”, realizatd de ICCV, 1994.
3 Cercetarea ,,Politici sociale si nivel de trai”, realizatd de ICCV si Universitatea Bucuresti, 1998,
beneficiind de finantare CNCSU si Fundatia Volkswagen Stiftung.
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echivalente, in functie de o persoani-etalon (definitd prin nevoile ei de consum).
Vasta literaturd de specialitate pe aceastd temd dovedeste ca aceste scale sunt
diferite de la o tard la alta, in raport cu obiceiurile de consum si cu nivelul de
dezvoltare al economiei, care pot face ca un acelasi element de cheltuiala sa capete
ponderi diferite in consumul individual, ceea ce 1n ultima instantd schimba scala.
Prin raportarea venitului total la scala de echivalentd va rezulta indicatorul venit pe
persoand echivalentd, care va fi mai mare decat cel pe persoand. Utilizarea scalelor
de echivalenta, desi justificata prin dorinta de a spori precizia analizei, se dovedeste
o problemd delicatd. Cresterea de venit rezultatd este urmarea redistribuirii
venitului in raport cu structura nevoii de consum a membrilor. Dacd scala de
echivalentd aplicatd nu reflectd structura reald de consum, cresterea de venit este
artificiala si rezultatul la fel de artificial ca in cazul utilizarii venitului pe persoana,
cu diferenta cd in acest din urma caz se cunoaste cauza care o produce.

In 1988 se propune pentru prima dati ajustarea venitului disponibil al
familiei in raport cu dimensiunea sa dupa formula: Venit ajustat = venit disponibil/
dimensiunea familiei, unde E este elasticitatea de echivalenta si variaza intre 0 si
1. In acest din urmi caz venitul ajustat este de fapt venitul disponibil, reprezentand
venitul per capita, ignorand de fapt economia de scala.

In analizele privind nivelul veniturilor se recurge adesea la observiri paralele
ale veniturilor pe persoand, respectiv pe persoand echivalentd, utilizdndu-se in acest
al doilea caz scale consacrate cum este scala OECD. Pentru exemplificare, sunt
redate in cele ce urmeaza date corespunzatoare anului 1998

Tabelul nr. 1

Nivelul de venit pe persoana cu si fara utilizarea scalei de echivalenta (mii lei)

Venit 1 2 3 4 5 6 7 8 9
pers. pers. pers. pers. pers. pers. pers. pers. pers.

Per 866,8 | 752,0 | 738,6 | 6388 | 5172 | 471,9 | 4494 | 436,7 | 3558

capita

Scala lafel | 887,4 | 9651 | 8632 | 7139 | 671,5| 6399 | 6339 5522

OECD

Sursa: cercetarea ,,Politici sociale si nivel de trai”, 1998, ICCV.

INDICATORI AI DISTRIBUTIEI VENITURILOR

Din perspectiva statisticii matematice, veniturile populatiei sunt o variabila
cantitativa, caracterizabila asemenea oricarei astfel de variabile, prin indicatorii
tendintei centrale: medie, mediand si valoarea modala. Pentru cazul veniturilor, o
importanta deosebitd o au media si mediana, valoarea modala (valoarea cu cea mai
mare frecventd) fiind de interes marginal. Argumentul este de ordin practic.
Veniturile efectiv castigate pot sa difere intre ele prin citeva unititi monetare. in
declaratiile lor, indivizii rotunjesc valorile la ordinul zecilor, sutelor sau miilor in
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functie de nivelul de venit castigat, elimindnd sau adundnd o sumd care nu
altereaza fundamental venitul castigat. Cel mai adesea valorile modale se datoreaza
prezentei unor surse de venit cu valoare predeterminatd (alocatia copiilor,
veniturile din zilierat).

Media si mediana sunt insa indicatori relevanti, din perspectiva studiilor de
saracie. Ambii se utilizatd in stabilirea pragurilor de saricie relativa. Mediana
(valoarea sub care se situeaza jumatate din subiectii intervievati) este ea Insasi un
indicator al nivelului de trai. Cu toate acestea, praguri de 40, 50 sau 60% din media
veniturilor pe persoana sunt frecvent utilizate drept praguri relative de saracie.

Puterea de reprezentativitate a mediei, masura in care ea reflectd cu adevarat
nivelul celor mai multi dintre indivizii luati In calcul este cu atdt mai micé cu cat
veniturile declarate acopera un interval mai larg de valori sau se aglomereaza
preponderent intr-o anume zond pe acest interval. Pentru aceasta se au in vedere
indicatorii sintetici ai variatiei, mai exact coeficientul de variatie. Acesta se
calculeaza ca raport (procentual) intre abaterea standard si valoarea medie. Pentru
un coeficient de peste 35-40% se considera ca valoarea medie nu mai este
reprezentativa, situatie frecventd in cazul veniturilor populatiei. In general,
veniturile populatiei au o distribuitie sensibil asimetricd spre stinga, adica spre
zona veniturilor mici, media crescand ,,fortat” datoritd valorilor extreme mari. in
acest caz, valoarea mediana este mai mica decat valoarea medie.

Sunt prezentate in cele ce urmeaza datele comparative pentru cazul
veniturilor populatiei pentru anii 1994 si 1998. Pentru comparabilitate directa,
datele referitoare la valorile veniturilor din 1994 au fost ajustate pe baza indicilor
de preturi, la nivelul perioadei de cercetare din 1998.

Tabelul nr. 2

Indicatori ai distributiei veniturilor

Valoare medie | Valoare mediana | Abatere standard | Coeficient de variatie
1994 83213 68180 88921.6 106,8
1994 ajustat 666803 546340
1998 666276 555000 563604.4 84,6

Sursa: cercetdrile ,,Nivel de trai”, 1994 si ,,Politici sociale si nivel de trai”, 1998, ICCV.

Pentru reprezentarea grafica se utilizeazd histograma, care grupeaza
veniturile individuale n grupe de dimensiuni egale, in raport cu marimea venitului.
Sunt surprinse in acest fel aglomerarile de pe anumite segmente de venit. Deoarece
veniturile se aglomereaza in zona veniturilor mici, valorile extreme mari nu sunt
surprinse in grafic. Pentru a le include, si a obtine astfel o imagine completa a
distribuirii veniturilor, se recurge la reprezentarea functiei logaritmice a veniturilor
— log (venit), care aplatizeaza foarte mult, dar uniform, valorile. Cele doua grafice
sunt prezentate In cele ce urmeaza.
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Datd fiind nereprezentativitatea mediei pentru Iintreaga populatie (vezi
coeficientii de variatie) se recurge la grupari in interiorul carora valorile veniturilor
sunt mai omogene. Pentru cazul veniturilor, criteriile de grupare pot fi socio-
economice (mediu de rezidentd, varstd, categorii profesionale) sau grupari
statistice. Cea mai cunoscutd astfel de grupare este impartirea pe grupe
reprezentdnd 10%, respectiv 20% din totalul populatiei. Acestea se cunosc sub
denumirea de decile, respectiv quintile de venit. Ordinea lor crescitoare de la D1 la
D10, respectiv de la Q1 la QS5, reflectd cresterea de venit si, odatd cu aceasta,
deplasarea de la segmentul saracilor la cel al bogatilor (relativ la nivelul general de
venituri al populatiei luate in analizd).

Pentru o intelegere mai usoard am recurs la impartirea veniturilor in grupe
egale, reprezentdnd 10% din valoarea mediei, prezentatd in graficul 3. Asa cum se
poate observa, nivelul veniturilor se aglomereaza sub valoarea medie. Este de
remarcat, de asemenea, prezenta veniturilor mari, de peste 3 ori valoarea mediei.
Cu cét aria de valori acoperitd de venituri este mai mare cu atit mai accentuatd va
fi inegalitatea veniturilor.

Graficul nr. 3

distribuia veniturilor populatie

% din total populatie

S . LY S W
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marimea grupelor = 10% din valoarea mediei

Dimensiunea plajei de valori nu este singurul determinant al inegalitatilor de
venit. Pentru caracterizarea acestora este necesard cunoasterea modului 1n care se
repartizeaza indivizii de-a lungul acestei plaje de valori. Masuri ale inegalitatii
veniturilor, frecvent utilizate, sunt indicele Gini, indicele Theil, indici Atkinson,
coeficienti de concentratie sau masuri mai intuitive, cum este cazul raporturilor
dintre veniturile unor grupe situate la extreme sau cresterile de venit intre grupe.
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Tabelul 3 reflectd rata de crestere a veniturilor intre decilele de venit. Saltul
dintre grupele extreme este mai mare decat rata medie de crestere a grupelor
mediane. Pentru extrema saraca, distanta intre cei mai saraci 20% si gospodariile
imediat urmatoare este in crestere, in timp ce pentru cea a bogatilor, in scadere.
Pentru segmentul saracilor, aceasta poate fi indiciul unui proces de excluziune
sociald; tot mai departe de grupa imediat superioara, situatd oricum la baza scalei
de venituri, cei aflati in decila intai nu reusesc s mai ,,recupereze” distanta dintre
ei si ceilalti, adancindu-se intr-o stare cronica de insuficientd a veniturilor.

Tabelul nr. 3a

Rata de crestere a venitului intre grupe (d;;;-d;)/d;*100

Sarac | D2 d3 d4 ds dé d7 ds d9 Bogat
10% 10%
09.1994 740 | 229 179 132 13,1 13,6 15,1 21,6 | 1084
10.1998 85,7 | 31,8 19,8 14,7 13,9 15,3 16,6 23,8 85,2

Sursa: cercetdrile ,,Nivel de trai”, 1994 si ,,Politici sociale si nivel de trai”, 1998, ICCV.

La extrema celor bogati, distanta intre cei mai bogati 20% este in scadere,
ceea ce reflectd un proces de saracire a bogatilor. Pentru observatia la o unitate de
timp suficient de mare pentru a atenua fluctuatiile sezoniere, aceasta poate fi
formulati ca o concluzie. In alte situatii, nivelul veniturilor, distributia ca si
structura lor trebuie analizatd in contextul specific al datelor.

Daca pentru segmentul sarac veniturile sunt relativ omogene, fiind incluse
aici gospodarii caracterizate prin lipsa cronicd de venituri, in cazul celor bogati,
specifica este eterogenitatea veniturilor. Pe acest segment, de obicei, media nu este
reprezentativa. Inevitabil, in calculul ei intra valori extreme rare, ceea ce induce un
salt artificial al mediei. Prin urmare, rata de crestere intre grupele celor mai bogati
20% trebuie tratatd cu prudentd. Pentru izolarea veniturilor mari, de obicei se
recurge la divizarea acestei grupe in subdiviziuni, frecvent folosita fiind spargerea
in doud subgrupe (cate 5% din populatia totala). Tabelul 3b pune in evidenta o
sensibild apropiere a primei subdiviziuni de grupa Invecinata inferior si o dublare
practic a veniturilor in cea de-a doua subdiviziune.

Tabelul nr. 3b

Rata de crestere a venitului intre grupe (d;;;-d;)/d;*100,

D9 D10 1 D10 2
09. 1994 21,66 29,18 116,96
10. 1998 23,84 26,99 94,08
Sursa: cercetarile ,,Nivel de trai”, 1994 si ,,Politici sociale si nivel de trai”, 1998, ICCV.
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Avand in vedere ca baza de calcul a ratei de crestere este in crestere, acesti
indicatori nu reflectd cu adevarat saltul de venit intre cei aflati la extreme. Pentru
aceasta, se calculeaza raportul direct intre veniturile acestor grupe. Se observa
astfel ca veniturile saracilor sunt a 10-a parte din cele pe care le au la dispozitie cei
bogati. Comparativ, se calculeaza raportul dintre grupele 8, respectiv 3, adica cele
intre care rata de crestere este relativ constanta. Pentru cei doi ani in discutie se
poate spune ci aceasta s-a pastrat constanta. Cum acest raport, asociat cu cresterile
mici ale celorlalte doud, se poate aprecia ca fiind constant, putem conchide ca Intre
aceste doud momente de timp inegalitatea veniturilor a ramas relativ aceeasi. La o

concluzie asemanatoare conduc si valorile indicelui Gini.
Tabelul nr. 3

Indicatori ai inegalititii distributiei veniturilor populatiei

Venit d8 / Bogat_10% / Bogat_S5% / Gini Theil
venit d3 sarac 10% sarac 10%
09. 1994 1,97 10,7 14,4 32,5 0,1146
10. 1998 2,1 11,8 15,7 30,2 0,1023

Sursa: cercetdrile ,,Nivel de trai”, 1994 si ,,Politici sociale si nivel de trai”, 1998, ICCV.

Nivelul indicelui Gini reflectd un nivel mediu al inegalitatiilor de venit. Cu
cat valorile sunt mai apropiate de 0 cu atat inegalitatea va fi mai mica, in timp ce o
apropiere de 100 va indica o inegalitate extrema (cum ar fi cea teoretica, in care un
singur individ detine intreaga suma de bani disponibild). Ambii indici sintetici
indicd o usoara diminuare a inegalitatilor intre cele doud momente de timp.
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O modalitate alternativd de reprezentare a veniturilor este curba Lorenz.
Valorile de pe curba reflectda inegalitatea distributiei veniturilor: axa orizontald
reprezintd veniturile, iar cea verticala populatia (indivizii). Mai exact, punctele de
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pe curba indica procentul de populatie care detine un anume procent de venituri
disponibile. Divizand veniturile in 10 grupe egale, presupunand cad acestea sunt
ordonate crescator, curba Lorenz reflectd cat la sutd din indivizi detin 10%, 20%,
s.a.m.d. din veniturile disponibile. Curba Lorenz sta la baza calculului indicelui
Gini; daca o persoand ar detine Intregul venit disponibil, curba Lorenz ar ,,urma”
axa OX, dupa care ar urca vertical panad la punctul de intersectie cu diagonala
cadranului. In acest caz indicele Gini ar avea valoarea 1 (100). Diagonala
reprezintd distributia teoreticd de egalitate perfectd, cand fiecare individ detine
exact aceeasi parte din venitul disponibil. In cazul veniturilor studiate, primele 10%
dintre gospodarii (cele mai sérace) detin doar sub 3% din intreg venitul disponibil,
in timp ce cele mai bogate 10% dispun de peste un sfert din acesta.

Tabelul nr. 4

Proportia veniturilor pe grupe in raport cu intreg venitul disponibil

D1 D10 D1-D5
09. 1994 2,7 28,6 26,5
10. 1998 2,3 27,4 26,9
Marea Britanie 1991-1993* 2.9 26,2 27,1

Sursa: cercetdrile ,,Nivel de trai”, 1994 si ,,Politici sociale si nivel de trai”, 1998, ICCV.
* Goodman A., Johnson P., Webb S, 1997.

Inevitabild este Intrebarea referitoare la cauzele unor asemenea inegalitati.
Pentru aceasta, trebuie urmarite sursele de formare a veniturilor, si prin urmare,
structura lor.

SURSE DE VENITURI — SURSE ALE INEGALITATII VENITURILOR

Veniturile familiei reprezintd resursele materiale de care aceasta dispune.
Veniturile fac referire la resursele monetare, dar in fapt se au in vedere si intrarile
in natura, sub forma de produse si servicii. Statistica economica identificd doua
mari grupe de venituri: primare §i redistribuite.

Veniturile primare sunt cele obtinute de membrii familiei prin participarea
lor la procesul productiei si distributiei bunurilor materiale si a serviciilor, odatd cu
crearea venitului national. La randul lor, acestea se divid in venituri din munca si
venituri din proprietati si capital.

Veniturile din munca sunt cele obtinute prin participarea directa la procesul
productiv, si constau 1n orice venit realizat in urma inchirierii fortei de munca de
catre proprietarii acesteia. Acestea sunt salariul, veniturile ocazionale, reprezentand
o platd a muncii, veniturile din activitatea de zilier, venituri din activitatea de liber
profesionist, venituri din activitatea de agricultor, ca si venituri pentru munca
depusa care nu respecta conditiile legale (formale) de angajare.
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Veniturile din proprietati si capital sunt cele obtinute de pe urma posesiei
acestora. Capitalul poate aduce profit, venituri din activitatea asociatiei familiale
sau de mic intreprinzitor, dividende. Imprumutul proprietatilor si capitalului aduce
renta, chiria si dobanda.

Veniturile din redistribuire se subdivid si ele In transferuri din partea
statului, odatd cu redistribuirea venitului national si transferuri intre familii.
Primele (transferurile sociale) urmaresc protectia sociala a indivizilor, fiind un
obiectiv explicit al statelor bundstarii. Din categoria acestora, in bugetul familiei
pot intra venituri la formarea carora membrii acesteia au contribuit in timpul vietii
active direct si/sau prin intermediul angajatorului, cum sunt pensiile pentru limita
de varsta, cele de boald si accidente, ajutorul de somaj, ca si veniturile pe care
statul le ofera familiei pentru a o ajuta sd depdseascd situatii de dificultate, cum
sunt:

e alocatii pentru cresterea si ingrijirea copiilor (alocatii pentru copii, ajutoare
de maternitate §i pentru familii cu multi copii, ajutoare de scolarizare, burse
scolare);

e ajutoare acordate familiei ca urmare a disparitiei sustindtorului acesteia
(pensii de urmas, ajutoare de deces, ajutoare acordate sotiilor de militari In termen);

e ajutoare acordate familiilor cu venituri mici (alocatii de hrana, ajutoare de
incalzire, ajutoare sociale), ca si

e 0 serie de venituri-recompensa cum sunt pensiile de veteran (de deportat
sau detinut politic).

Redistributia intre familii este nereglementatd, Imbracand forma transferului
parinti — copii i invers, ajutorul intre rude, vecini, prieteni etc.

Intr-o perspectiva sociald se considera ca redistribuirea veniturilor poate fi
verticala — de la cei bogati la cei saraci, adesea prin intermediul statului si
sistemelor de asigurari, dar si direct, prin acte de caritate sau orizontald, prin
transferuri in cadrul aceluiasi strat social.

Veniturile in naturd sunt, comparativ, mai putin frecvente. Ele pot fi
obtinute si ca urmare a participarii la procesul productiv, venituri din munca, dar si
in procesul redistribuirii.

Veniturile din munca se pot obtine la schimb pentru munca depusa sau pot
reprezenta parte a salariului, prevazute in contractul de munca; produse sau servicii
pentru individ/ familia acestuia intr-o anumitd sumd, acolo unde specificul
activitatii o permite (produse alimentare/ non-alimentare sau servicii — telefonie,
alimentarea locuintei cu energie electrica, termica etc.), asigurarea transportului la/
de la locul de muncd sau asigurarea unei mese pe zi la locul de munca, alte
beneficii asociate. Ele sunt cunoscute 1n literatura anglo-saxona sub denumirea de
fringe benefits sau perks, identificand astfel intreaga gama de facilititi asociata
pachetului salarial. Este de mentionat cd Tn SUA, in timp ce veniturile salariale au
crescut intre 1964 si 1984 cu 500%, veniturile in naturd asociate au crescut cu
1000%. Trebuie 1nsa precizat ca in acest caz particular ele s-au dezvoltat paralel cu



66 SIMONA ILIE 12

extinderea unor planuri de pensii categoriale, parte a pachetelor salariale. O
precizare suplimentara este incd necesard; motivatia pentru astfel de pachete
salariale este in directa legatura cu sistemul de impozitare, de masura in care acesta
incurajeaza (cazul SUA) acest tip de intelegeri intre angajat si angajator. In
conditiile unui sistem de impozitare extrem de sever, acest tip de platd a muncii
poate fi convenabil de ambele parti.

Fara sa fie tipic pentru ele, proprietétile pot aduce, de asemenea, venituri in
naturd.

Redistribuirea pe verticala, urmarind o cat mai precisd si eficientd
redirectionare, poate Tmbraca forma unei mese la cantina saracilor, rechizite gcolare
sau imbracaminte acordate familiilor cu venituri insuficiente.

In privinta redistributiei intre familii, se poate spune ci aceasta este
preponderent 1n naturd sub forma produselor (alimentare/ non-alimentare) oferite
drept sprijin sau in dar, si a serviciilor (supravegherea copiilor si a persoanelor
bolnave, servicii casnice si baby-sitting, transport, servicii de cosmetica etc.) facute
de indivizi unii altora. Aceste servicii se dezvolta pe structura retelelor sociale si in
multe dintre cazuri fac obiectul economiei informale, scapand in mod obisnuit
evidentelor.

Alte venituri. Realitatea economica a surprins, in plus, o serie de venituri
aparte. Un astfel de venit sunt castigurile bursiere care rezultd prin asocierea de
capital si informatie. Asigurdrile de viatd sau de bunuri sunt o formad de
economisire, dar §i de redistribuire. Veniturile din jocurile de noroc sunt primordial
datorate sansei si doar in foarte micd masura capitalului.

Asa cum precizam la inceput, o fotografie de moment poate sd nu suprinda
multe dintre aceste surse. Mai mult, cele in naturd sunt uneori greu de estimat si
sunt adesea pierdute din vedere, la o enumerare a veniturilor periodice ale
individului. Cele mai delicate probleme apar in legaturd cu estimarea consumului
din resurse proprii, adicé a produselor pe care indivizii le obtin prin muncé proprie
in gospodarie si redistribuirea intre familii. Omisiunea sau falsa declarare a oricarei
surse de venit afecteza nivelul de ansamblu a acestora. Veniturile neperiodice si
variabile in timp sunt in mod special supuse subdeclararii. Este cu deosebire cazul
economiilor de subzistentd, unde aceste venituri, daca nu sunt singurele, sunt cel
putin veniturile de baza, care asigura familiei supravietuirea.

O sursd de eroare este insdsi inregistrarea tuturor produselor obtinute in
propria gospodarie, ca si a transferurilor inter-familiale. De altfel, in privinta
produselor obtinute in gospodarie, inregistrate sub denumirea de autoconsum,
consum propriu (self-consumption) sau auto-productic (self-production),
cercetdtorii nu cad de acord daca acesta trebuie considerat venit sau consum.
Aparent este un element de consum. Dubiul apare in raport cu faptul cd este un
consum asigurat, un ,,venit” cert, asemeni dividendelor sau chiriilor; o forma de
venit din proprietate. O altd obiectie la considerarea veniturilor este aceea ca ele nu
indeplinesc (intr-o societate modernd) functia de valoare de schimb. Ele satisfac o
necesitate bine definitd fard posibilitatea de a acoperi insa nici un alt element de
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cheltuiala, indiferent de tip sau gravitate. Acesta este Insa si cazul veniturilor in
naturd, parte a pachetului salarial negociat, care sunt considerate venituri. Pe de
alta parte, prin productia proprie se acopera un element de consum de baza, in mare
masurd alimentar, care nu poate evitat, indiferent de alte elemente de consum care
pot aparea, si care — prin auto-producere ,,scuteste” resurse monetare.

O altd delimitare importantad a veniturilor disponibile se face dupda cum
acestea sunt masurate pre sau post impozitare, respectiv pre sau post transfer.
Venitul brut se obtine prin aditia tuturor surselor de venit, indiferent de sursa si
tipul lor. Suma ramasa la dispozitia familiei pentru consum si economisire in urma
scaderii impozitelor aferente (pe venit si patrimoniu) 51 a contributiilor sociale
reprezinti venitul net. Venitul disponibil include, teoretic®, si rezervele acumulate
(economiile existente). Caracteristicile sistemelor de impunere fiscala si de
protectie sociald schimba in bund masura nivelul si structura veniturilor disponibile
brute. Un bun exemplu in acest sens sunt datele prezentate mai jos. in cazul de fata
diferentele rezida si din diferente de metodologie: observatia la un moment de timp
dat, vs. inregistrarea periodica, pe perioade indelungate.

Tabelul nr. 5.

Structura veniturilor nete ale gospodariilor (valori procentuale medii)

total gospodarii cele mai sirace 10% cele mai bogate 10%
1994 1998 1994 1998 1994 1998
Salarii 494 ¥ 39,5 34,7 V) 19,6 48,3 7 49,8
Transferuri 269 | = 27,0 33,0 7 45,9 7.8 7 9,6
sociale
Alte venituri 236 1 33,5 32,3 7 34,5 4391 40,6
non-salariale

Sursa: cercetarile ,,Nivel de trai”, 1994 si ,,Politici sociale si nivel de trai”, 1998, ICCV.

Tabelul nr. 6.

Structura veniturilor brute ale gospodariior (%)

Bulgaria | Polonia | Rusia | Letonia | Rominia | Romania | Romania | Roménia
95) 95) (96) (96) 95) (96) (98) 99)

Venituri 47 34 49 50 473 42 40 40
salariale
Transferuri 22 37 24 27 17.0 16 19 20
sociale
Venituri 31 30 27 23 33.7 42 41 41
private
nesalariale

Surse: Milanovic, B. (1999, WB); Veniturile, cheltuielile si consumul populatiei, INSSE, 1/1997 si
1/2000.

4 Practic, includerea tuturor surselor posibile de venit este greu realizabild: este probabil si se
realizeze in anchetele de durata ale institutiilor statistice specializate in astfel de studii.
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Desigur ca o structurd mai simpla este mai usor de retinut si de inteles, dar ea
poate fi prea sintetica, combinand sub-elemente care au uneori evolutii inverse, sau
poate ascunde elementele dominante. Structurile prezentate anterior (tabel 5 si 6)
sunt un exemplu 1n acest sens. Structura este relativ simplu de retinut, dar nu
diferentiaza intre salariile din sectorul privat si cel de stat, intre auto-productie si
venituri din profit, veniturile din proprietati, intre pensii si alte forme de transfer.

Sursele de venit se distribuie, de asemenea, inegal la nivelul populatiei. Un

exemplu 1n acest sens este prezentat in tabelul urmator.
Tabelul nr. 7

Proportia veniturilor pe grupe si surse in raport cu intreg venitul adus de sursa.

Sursa veniturilor D1 D10
09. 1994 Salarii 2,9 19,9
Transferuri sociale 58 7.4
Alte venituri non-salariale 3,3 47,0
10. 1998 Salarii 1,6 24,8
Transferuri sociale 6,5 13,2
Alte venituri non-salariale 3,7 29,4

Sursa: cercetdrile ,,Nivel de trai”, 1994 si ,,Politici sociale si nivel de trai”, 1998, ICCV.

Strict din perspectiva inegalitatilor de venit i al nivelului de trai, aceste
distinctii sunt nesemnificative. Din perspectiva optiunilor economice si sociale, a
statului bundstarii, sunt insa de maxim interes, stdnd la baza analizei eficientei lor
din perspectiva nivelului de trai al populatiei. Un element decisiv al structurii
veniturilor este structura socio-demografica a membrilor gospodariei. Veniturile,
asemenea cheltuielilor, diferd in functie de ciclul de viata al indivizilor, de mediul
de viatd si de caracteristici personale. in functie de aceste criterii, pot predomina
unele sau altele dintre venituri. Cum diferentele dintre ele nu constau doar in sursa
de provenienta, ci si in marimea lor (ex: transferuri sociale vs. salarii), trecerea de
la un venit la altul induce fluctuatii ale inegalitatii veniturilor, schimbari ale
pozitiei individului pe axa veniturilor §i ale nivelului sdu de trai. Statul poate
controla aceste miscari prin sistemul sdu de impunere fiscald si protectie sociala.
Caderea, respectiv cresterea economica se resimt in veniturile populatiei, atat prin
modificari ale nivelului lor, cat si prin schimbéri de structura a veniturilor. Evolutia
fenomenelor ce au loc pe piata muncii schimba, de asemenea, structura si nivelul
veniturilor. Optiunile ideologice care stau la baza statului bunastirii influenteaza
decisiv politica veniturilor, ceea ce se reflectd in structura acestora.

Inegalitatile de venit nu reprezinta, in sine, o problema care trebuie rezolvata,
iar cresterea inegalitatii lor nu este in sine un fenomen cu conotatie negativa. Ea
poate raspunde unei necesare diferentieri stimulative a veniturilor. Pe plan
international, schimbdrile de politicad economica si sociald de dupa 1970 au avut ca
efecte cresterea inegalitatii veniturilor. Ele se datoreaza atat restrictionarii
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criteriilor de eligibilitate pentru diferitele tipuri de beneficii sociale, cat si evolutiei
pietei muncii. Cele mai accentuate cresteri s-au Inregistrat in SUA si UK, si cele
mai mici In tarile Nordice. Pentru tarile in tranzitie, accentuarea inegalitatilor de
venit era previzibid, dat fiind cd reforma economicid includea restructurarea
economica si deci pierderea, fie si temporara, a locurilor de munca pentru o parte a
populatiei, ca si (re)aparitia altor tipuri de venit (din proprietdti, din activitati
antreprenoriale etc.). Specialistii sunt de acord ca principalul factor al accentuarii
inegalitatilor de venit se datoreazd accentudrii inegalitatilor salariale, situatie
caracteristica si pentru cazul Romaniei.

Aceste ultime observatii se bazeazd pe comparatii internationale ale
distributiei veniturilor. Desi tabloul rezultat este unul dintre cele mai interesante,
rezultatele trebuie interpretate cu foarte multa precautie, dat fiind multiplele surse
de eroare ce insotesc inregistririle de venit. In general, studiile care contin astfel de
analize sunt Tnsotite de precizari metodologice, care evidentiaza ele insele punctele
critice.
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